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66% 
disent que les acheteurs de 

propriétés luxueuses ont des 
enfants vivant à la maison.

VUE D’ENSEMBLE DES ACHETEURS 

ACTIVITÉ DU MARCHÉ

60% prévoient que 
l’activité des acheteurs 

étrangers augmentera en 2016.

80%  disent que l’activité dans le marché 
immobilier de luxe a augmenté depuis 2005.67% disent que les ventes 

dans le marché immobilier de luxe 
se sont appréciées depuis janvier 2015.

  Marché immobilier 
de luxe au Canada 
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97%
 ont quali�é les couples 

comme les acheteurs typiques 
de propriétés luxueuses. 

ACTIVITÉ DES ACHETEURS ÉTRANGERS

51% a�rment que l’activité 
des acheteurs étrangers s’est accrue 

depuis janvier 2015.

24% rapportent que 25 pour cent ou 
plus des propriétés de luxe dans leur région 
sont achetées par des acheteurs étrangers.

66% rapportent que l’activité des 
acheteurs étrangers s’est accrue dans 

leur région depuis 2005.

51% placent la Chine 
continentale au premier rang des 

régions de l’étranger qui génèrent des 
achats immobiliers au Canada.

84%
 ont identi�é les « résidences principales » comme 
la raison première de l’acquisition d’une propriété 

luxueuse dans leur région.


